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L’economia Confronto tra gli operatori del credito e i rappresentati del gruppo dei giovani Confindustria

Imprese, pressing sulle banche: «Serve un patto»

Anthilias

Capital Fartness

Lareplica
Rocco

di Torrepadula
amministratore
di InstaPartners
«Si a canali
preferenziali

per le aziende»

1l presidente Palumbo
«Voglia di investire frenata
dagli ostacoli al credito»

Diletta Turco

La finanza alternativa come risorsa
per le piccole e medie imprese del
territorio salernitano. Parte da qui il
messaggio che il gruppo Giovani di
Confindustria Salerno ha voluto ri-
volgere al tessuto economico “un-
der 35” nell’assemblea svolta ieri
mattina nella sede associativa di via
Madonna di Fatima.

Un momento diriflessione per il
mondo economico locale, che, spes-
s0, riscontra proprio nell’accesso al
credito uno dei principali problemi
perlo sviluppo delle proprie attivita
e dell'internazionalizzazione dei
propri affari. Proprio I'associazione
degli industriali, dopo avere effet-

tuato delle indagini a campione tra
le aziende iscritte, ha rimarcato co-
meil credito sia nella “blacklist” dei
problemi delle imprese. Seguito so-
lodallalentezza dellaburocrazia, ol-
tre, ovviamente alla riduzione di
produzione e fatturato. Fattore, que-
st'ultimo, che nell’'ultimo periodo
stainiziando arisalire.

«La scarsita di credito bancario
frena gli investimenti e la crescita -
sottolinea Francesco Palumbo, pre-
sidente del gruppo Giovani di Con-
findustria Salerno - Bisognasupera-
reitradizionalilimiti diaccesso del-
le aziende italiane ai mercati. Ecco
perché la finanza alternativa offre
nuovi strumenti a disposizione del-
le piccole e medie imprese, per cre-
scere, progredire nel processo diin-
ternazionalizzazione, e diventare
piu innovative e competitive nel
mercato globalizzato». Per Palum-
bo, oltre alla «passione che, giorno

dopo giorno, ogni imprenditore, e
soprattutto noigiovani, deve mette-
re nel proprio lavoro, c’e bisogno di
superare lo stallo che sivive da anni
tra mondo del credito e aziende. I
dati di Confindustria parlano chia-
ro: nei prossimi cinque anni alle
aziende serviranno oltre 90 miliardi
dieuro diinvestimenti. Ed & sempli-
ce pensare che solo la finanza alter-
nativa puo essere la risposta a que-
sta esigenza, visto cheil canale ban-

Sviluppo Unmomento del convegno
dei giovani di Confindustria. Tanorress

cario sistringe sempre di pit».

Non due mondi incompatibili,
pero, quello delle banche e quello
delle imprese. «Sono anche certo -
aggiunge Palumbo - chealungo an-
dare una giusta politica di finanza
alternativa possa anche migliorare
il rapporto tra banche e imprese
agendo in senso positivo sul ra-
ting». Dopo i saluti del presidente
degli industriali salernitani, Mauro
Maccauro, ’assemblea dei Giovani

di Confindustria e diventata un ve-
1o e proprio confronto con chi ope-
ranel settore della finanza alternati-
va.Adiscuterne, infatti, irappresen-
tanti di molte aziende specializzate:
Ignazio Rocco di Torrepadula, fon-
datore e amministratore di Insta-
Partners, Giovanni Landi, consiglie-
re delegato di Anthilia Capital Part-
ners, e Carmen Gallucci, professore
associato di finanza aziendale pres-
so l'universita degli studi di Saler-
no.

«Vogliamo offrire alle Pmi un ca-
nale di finanziamento addizionale,
di semplice accesso e utilizzo, e ai
gestori dirisparmio un’opportunita
di investimento nuova ed attraen-
te» dice alla platea Ignazio Rocco di
Torrepadula, amministratore e fon-
datore diInstaPartners, una startup
tecnologica che avvieralasua attivi-
tanel prossimo autunno, echeierie
stata presente a Salerno proprio per
far conoscereagli imprenditoriloca-
li le potenzialita della finanza alter-
nativa a misura di click, che, in so-
stanza, consentira di avere finanzia-
mentiin 24 ore.
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