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Espansione del brand nel mondo
Lamaison cerca un partner forte

GIANLUCA ISAIA, amministratore dele-
gato della maison di moda maschile
con sede a Casalnuovo (Napoli), lavo-
ra a un ambizioso piano Lﬁ sviluppo
che ha come obiettivo quello di rag-
iunge, nei prossimi due anni, i 63 mi-
ﬁoni di euro di ricavi. Lultdmeo bi-
lancio della Isaia ¢ Isaia riporta,
sotto questa voce, una cifra di 50
milioni di curo. Per realizzare la
missione 'uomo che la {amiglia
Isaia ha messo al timone gel—
I'azienda cerca parener di spesso-
re. E rivolge le propric atten-
zioni ai fondi di privarc
equity, che per grup-
pi delle dimensio-
ni e dell'impor-
tanza di Isaia e
Isaia rappresen-
tano la strada
piti sicura da se-
guire per abbi-
nare sviluppo e
tempi rapidi.
Per la parte re-
lativa alla con-

Gianluca Isaia

sulenza la societa si affida a Be Par-
tner, che mette a disposizione due pro-
fessionisti di primo piano come Feli-
ciano Latella e Simone Nanni. Entro
la fine del mese in corso la casa di mo-
da campana ricevera le proposte
dei Fondi interessati all’affare
anche se voci vicine al-
I'aztenda raccontano di un
feeling sempre piu solido
con Clessidra, la socicta di
estione del risparmio che
f%i capo a Claudio Sposito
{presidente ¢ ad) e Vincenzo
Trapani (vice presidente
csccutivo). La ser cono-
sce gia bene il merca-
to campano della mo-
da visto che un anno
fa rileva il 35 per
cento del capitale
sociale di Har-
mont&Blaine,
azienda di spicco
dello sportswa-
re maschile al
cui vertice ci

sono le famigliec Menniti ¢ Montefu-
sco. Un altro referente di spicco di Isa-
ia ¢ la sgr Anthilia Capital Partners,
che a luglio scorso sottoscrive il 90 per
cento di due minibond emessi dal-
l'azienda e del valore complessivo di
7,5 milioni di euro. Al vertice di An-
thilia ¢ Giuseppe Spadafora, un ma-
nager con trascorsi in importanti grup-
pi %‘)ancari italiani ¢ internazionali. Il
piano di espansione a cui la maison di
Casalnuovo lavora prevede un ulterio-
re rafforzamento negli Usa, dove gia si
concentra il 60 per cento delle vendi-
te, una signiﬁcativa crescita in merca-
ti emergenti. Il core business resta la di-
mensione internazionale, visto che il
96 per cento dei ricavi di Isaia e Isaia
proviene da oltre confine. Loperazio-
ne portera con sé¢ anche degli sviluppi
nell’ambito dell’assetto azionario per-
ché all'ingresso nel capitale sociale del
fondo di private equity corrispondera
I'uscita di quei membri della famiglia
Isaia che non sono attivi nella gestione
dell’azienda.
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