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CONSULENZA EVOLUTA

CRESCE AT TENZIONE
PER IPINVESTITORE RETAIL

Andrea Paderni, consulente finanziario di Copernico Sim, spiega la nuova proposta
che si adatta al profilo del cliente, lanciata in collaborazione con Anthilia Sgr

Dottor Paderni, Anthilia Sgr e Copernico
Sim hanno collaborato nella creazione di
un fondo innovativo basato sui principi
della consulenza evoluta. Perché Copernico
ha deciso di dare il suo contributo?

DI ALBERTO BATTAGLIA

9

Come si compone questo fondo?

“Sono presenti due linee integrate, Anthilia Conservati-
ve e Anthilia Equity che vanno a coprire nove asset class;
questi due approcci vengono calibrati in base al rispetto
dei parametri quantitativi che garantiscono, in termini

“La volonta di Copernico Sim era quella di ampliare il PORTAFOGLI di rischio e di composizione di portafoglio, una coeren-
proprio portafoglio di fondi sottoscrivibili con uno stru- MODELLO za con 1 portafogli-modello della consulenza evoluta.
mento che incorporasse i criteri della consulenza evolu- COMPONGONO LA Stiamo parlando di nove differenti portafogli-modello
ta su base retail. Da anni offiiamo servizi di consulenza NUOVA OEFERTA DI che abbiamo elaborato avvalendoci della competenza
evoluta, tuttavia cio € sempre avvenuto ‘a parcella’ e a COPERNICO SIM E dei professori Emanuele Carluccio (Universita Bocconi)
partire da rilevanti soglie d’investimento. Pertanto fino ANITHIL 18 B e Ugo Pomante (Universita di Roma). In precedenza, lo

a oggi non si ¢ trattato di un servizio accessibile a tutti.
Al contrario questo strumento, con una soglia di ingres-
so di 1.000 euro, non pone barriere di questo tipo™.
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studio per la composizione di un portafoglio secondo i
criteri della consulenza evoluta poteva essere giustifica-
to solo dall'investimento di somme importanti”.



O wall Sireet Lialia

Anthilias
.

Quando la tentazione

.. .

¢ 1l fai-da-te
A quale tipo di investitore puo adattarsi I consumatori abituali dell’informazione finanziaria, spesso,
questo approccio? appartengono alla categoria di chi & determinato a investire “di
“Una premessa. Da sempre noi di Copernico abbiamo testa propria”. La decisione di essere I'unico responsabile delle
adottato un approccio multibrand che proponesse ai proprie fortune, tuttavia, rischia di limitare le scelte finanziarie
clienti un’offerta variegata, basata sulle loro esigenze e nel perimetro delle conoscenze individuali. “Per quanto essere
non sull’obiettivo di vendere prodotti pre-determinati. informati in materia finanziaria sia utile e sacrosanto, le
Detto questo, nel caso di questi fondi di Anthilia Sgr i singole notizie non possono contenere, necessariamente, una
portafogli-modello sono nove, dal pitt prudente al pit visione d’insieme”, ha affermato il consulente di Copernico
aggressivo (quest’ultimo presenta una componente Sim, Andrea Paderni. “Per questo, tali conoscenze acquisite in
equity al 79%; quello pit prudente la limita all’8%). autonomia difficilmente si possono sostituire al lavoro di chi si
Compresi fra questi due estremi possono rientrare tutti occupa di investimenti a tempo pieno”.
i profili. Peraltro, le percentuali delle due componenti Del resto, diventare esperti della materia finanziaria “non
del portafoglio non sono statiche, ma possono essere € un obbligo”, come non lo é studiare odontoiatria per
rimodellate negli anni”. valutare il lavoro del proprio dentista: “In quest’ultimo

caso, si sceglie un professionista di cui ci si fida e al
La vostra partnership con Anthilia Sgr, per quale affidarsi”, ha affermato Paderni. Se si parla di
quanto riguarda questo fondo, costituisce consulenza finanziaria, pero, quest’ultima valutazione non
un’eccezione nel vostro approccio € banale né semplice. I modelli di consulenza finanziaria,
indipendente e “privo di conflitti d’interesse”? infatti, sono molteplici e, questi sicuramente si, vanno
“In realta, no. Sarebbe cosi se questo fondo fosse equi- compresi appieno prima di decidere a chi rivolgersi.

parabile a prodott analoghi offerti da decine di altre
sgr e se, nonostante questo, Coopernico fosse incenti-
vata a privilegiarlo rispetto a questi ultimi. L'approc-
cio del fondo di cui stiamo parlando ¢ pero diverso
e contiene parametri di efficienza che, ahime, spesso
non sono presenti, in particolare in quelli tematici o
focalizzati su determinati settori. I'applicazione di un
parametro matematico di efficienza nella composizio- 1 OOO
ne dei portafogli rappresenta di per sé un elemento di e
novita. Questo prodotto, comunque sia, resta uno dei

EURO E LA SOGLIA

tanti che possono essere suggeriti dal consulente non lo

consideriamo una panacea contro tutti i mali”. DI INGRESSO
PER INVESTIRE
In un momento in cui la volatilita puo NELLE DUE
fare piu paura il lavoro del consulente LINEE INTEGRATE
nell’offrire opzioni d’investimento piu ANTHILIA

varie rispetto al solito mattone
o al titolo di stato si fa piu difficile?
“La preferenza verso questi due investimenti esiste an-

CONSERVATIVE E
ANTHILIA EQUITY

cora. Va detto, pero, che in 15 anni di esperienza per-

“In precedenza lo studio per la
composizione di un portafoglio
secondo 1 criteri della consulenza
evoluta poteva essere giustificato solo
dall’investimento di somme importanti”

sonale ho visto cambiare questa percezione da parte
dei risparmiatori, specialmente negli ultimi tempi. La
clientela di Copernico, in questo senso, ¢ pit evoluta,
anche perché da sempre I'educazione finanziaria ¢ alla
base della relazione con il consulente.

Le domande fondamentali alla base dell'investimento
restano le seguenti: ‘Quando posso rientrare in posses-
so delle mie risorse?’ e ‘Quanto intendo ricavare dal
mio investimento?’. L'approccio che privilegia mattone
o titoli di stato ¢ focalizzato sull'obiettivo di evitare le
perdite, ma non sempre cio si conforma alle risposte
date alle due domande fondamentali. Il lavoro del con-
sulente, nell'educazione finanziaria, non ¢ tanto quel-
lo di fornire soluzioni pronte, ma quello di invitare il
cliente a porsi le domande giuste”.

Lo stress sui mercati visto negli scorsi

mesi ha dato 'opportunita alla consulenza

di mostrare il suo valore aggiunto?

“Una situazione come quella attuale, contraddistinta
da grandissima incertezza che si traduce in una forte
volatilita, portera un numero crescente di risparmiato-
ri alla ricerca di efficienza nella gestione dei propri ri-
sparmi. Cio avverra anche perché é stata acquisita una
maggiore consapevolezza su quali siano i reali rischi
degli strumenti finanziari che sono stati sottoscritti in
precedenza. Pertanto, credo che questa sia una grande
opportunita per la consulenza finanziaria affinché pos-
sa prendersi lo spazio che merita nel panorama della
gestione del risparmio degli italiani”. ®
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